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随着国内富裕阶层群体的不断扩大及其个人资产不断增加，富人对于财富管理的

需求也呈现新的特征。对于富人来说，在投资之余购买充足的保险，不仅能规避

风险、保全资产，而且还是财务规划的有效手段。 

富人理财，贵在守富 

在富人理财中具有风向标意义的高净值人群，近年来财富管理目标呈现明显的变

化。2013 年 5 月 7 日，招商银行和贝恩管理顾问公司联合发布的《2013 中国 私

人财富报告》显示，中国高净值人群的首要财富目标，已从两年前的“创造更多

财富”转向“财富保障”，且提及率最高，达 30%。其次为“高品质生活”和 

“子女教育”，提及率均约为 15%左右。“创造更多财富”，由 2009 年年初和

2011 年年初的首要财富目标下降到第四位。 

著名理财专家、本刊编委刘彦斌指出，“财富保障”考虑的不仅是个人合法资产

的保全，还包括遗产分配即财富传承。由于大多数高净值人群事业处于巅峰期和

稳定 期，且部分高净值人士子女即将成年，他们自然将财富保障作为理财的首

要目标，倾向于投资稳健收益类的产品，同时也对财富传承的关注度进一步提升。 

其实，如果稍微深思一下 30 多年来国人财富累积的走向，就不难理解为何会出

现这样的转变。在一般人的财富积累过程中，首要目标通常是增加财富，而拥有

足够 财富之后，一个重要的优势在于不再需要依靠取得远远超越市场平均水平

的回报来让自己变得富有，于是就会开始考虑怎样保住所得。国人在经历十多年

的财富累积 高峰期后，自然而然就会开始更加关注财富保值和如何将之有效地

传承到下一代的事宜了。 

“穷”重保障，“富”看理财 

刘彦斌说，富人理财最重要的原则是守富，而不是生财。他同时指出，保险是守

富最好的方式之一。按照他的划分，不同收入的人群，侧重的目的不同。低收入

人群 买的是保障，中等收入（对应“大众富裕阶层”）为的是理财，高收入人

群（对应“高净值人群”）更多地为了保全资产。 

从全面理财角度看，保险处于理财金字塔第一层，决定了其在家庭理财规划中是

其他风险投资的基础，保险的保障功能以及衍生的长期理财功能应得到前所未有

的重视。 



刘彦斌指出，对于保险产品的配置，又可分为两个层次。对于一般家庭而言，应

该按照“先保障，后投资”的原则，优先购买传统的纯保障型险种，比如传统的

意外 保险、健康保险、寿险等。一旦遭遇意外伤害、身故、重大疾病等风险，

这些险种能通过赔付保险金补偿被保险人的损失，甚至能帮助被保险人和其家庭

免于陷入困 境。对于富裕人群来说，由于已经配置了足够的纯保障型险种，在

建立了基本保障之后，稳健的长期理财需求是其首要目标，而理财型保险（主要

是带有分红和投资 功能的人寿保险）可以满足这个需求，能很好地解决资产保

全、财富传承以及养老、子女教育等问题。 


